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Desafio

La problemética que buscamos resolver es: Reducir , » )
la contaminacién ambiental que esta afectando el
suelo, el agua y el aire que consume la poblacién. 3
Esto sucede en lugares donde se implementan las  ~__—=z&}
actividades mineras y petroleras ya que por su Af
causa el medioambiente queda totalmente impuro. |
Afecta de tal manera a las personas que habitan en
estas zonas que llega a causar enfermedades y mala

alimentacion, debido a que el consumo no es
saludable.
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Solucion

La soluciéon que proponemos es : Promover el uso racional de agua para los cultivos
utilizando el método de la acuaponia que se basa en un sistema de retroalimentacién entre
los peces (de agua dulce) y las plantas, por lo tanto tendriamos alimentos ricos en nutrientes
y sin conservantes quimicos. El saneamiento del suelo a través del compostaje por medio de
la lombricultura que genera abono y humus que son fertilizantes naturales. Y
primordialmente una buena alimentacion para el consumidor.
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Segmento de mercado

El segmento de mercado que tendra nuestra
empresa, serd el grupo de consumidores que
elige los productos por sus altos niveles de
beneficios ya que estos responden a su necesidad
concreta, que en este caso seria un mejor
consumo de alimentos para obtener una mejor
calidad de vida y una mayor capacitacion sobre
el cuidado del medioambiente.

i it

Gl

Hackaton

EDICION SANTA CRUZ



Aliados

Para nuestro proyecto, podemos considerar como alianzas estratégicas a los
inversores o a las organizaciones que estén trabajando con el triple impacto, ya
que nos beneficiarifamos ambos contribuyendo con el medioambiente, aportando
en lo social y obteniendo ganancias para nuestra economia.

Otro tipo de alianza, es la de los supermercados o viveros que comercializarian
nuestros productos, porque asi estos llegarian a mas personas y se darian a
conocer a toda la poblacion.
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Valor diferencial

El valor diferencial que tendremos serd que
nuestros productos, son mucho mas sanos, no
tienen conservantes ni quimicos que puedan
llegar a afectar negativamente la salud de los
consumidores. Es por esto que ofrecemos un
producto valioso para la poblacién. Ya que cada
vez mas personas eligen el modo de alimentacién
saludable.

Los beneficios que ofrecemos son amplios, a
parte de implementar una buena alimentacién,
también queremos capacitar a las personas para
que aprendan sobre este nuevo sistema que
contribuye con el medioambiente.
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Proyeccion temporal

Nuestro proyecto puede salir al mercado en un
lapso de tiempo de 7 meses a 1 afio, debido a
que conlleva su tiempo cada producto; por
ejemplo en la lombricultura se debe
descomponer 2 meses los alimentos para poder
integrar las lombrices para que estas trabajen. Y
en la acuaponia es mas rapido el proceso
dependiendo que vegetales o plantas
tendremos.
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Fuente de ingresos

Nuestras posibles fuentes de ingresos vendran de los

productos que venderemos ya sean vegetales, peces,

plantas, humus o abono que seran comercializados por:

* Supermercados

* Mercados pequenos

* Viveros

* Y el turismo sostenible ( ya que las personas podran
visitar la zona de trabajo para conocer y aprender sobre
este sistema, a su vez pueden comprar productos para
llevar).
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Equipo y capacidades

Nuestro equipo tiene conocimientos en :

¢ Lombricultura y acuaponia.

¢ Compostaje.

* Acuicultura e hidroponia.

* Administracion de empresas Orientada a la
produccion.
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