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DESAFIO ¿Qué se viene luego de la pandemia? La verdad no lo 
sabemos, pero queremos aprovechar los cambios 

positivos que nos dejó tras su paso. Puntualmente en 
la educación, utilizar la modalidad virtual generó un 
cambio en el modo de presentar la información de 

manera diferente pero atractiva, sin perder de vista la 
calidad del contenido. Sin embargo, los profesores no 

estaban preparados para este cambio repentino, ya que 
su formación fue para el formato netamente presencial 

y actualmente imparten conocimientos intentando 
presentar el contenido de la manera clásica en vez de 

explotar las herramientas y posibilidades que les 
brinda el mundo digital para potenciar sus clases.



SOLUCIÓN
Ofrecemos el armado del material digital interactivo para los docentes y soporte 

sobre uso de herramientas gratuitas que puedan utilizar según las necesidades que 
impliquen los conocimientos que deben impartir, ya que en nuestras encuestas un 

72% de los profesores considera que necesita soporte técnico para armar su material 
digital.

SOPORTE DIGITAL

Necesitan ayuda No necesitan ayuda



MERCADO
Profesores que soliciten los servicios para su cátedra y las instituciones 
educativas de cualquier nivel que requieran emplear los servicios para su 

cuerpo docente.

57%24%

19%

Predisposición a la inversion en
Soporte Técnico

Tal vez

SI

NO



IMPACTO

Los docentes podrán dedicar más tiempo a la calidad del 
contenido, sin perderla de vista en el aspecto interactivo y visual.

Al mejorar el material digital, el aprendizaje será mucho más 
ameno para los estudiantes, pudiendo adquirir y afianzar los 

conocimientos llegando a los estándares necesarios.
Al mantener parte del aprendizaje de manera digital se preparará 

a los alumnos a lo que se viene en la modalidad de trabajo de 
home-working.



ALIADOS POTENCIALES
Nuestros aliados potenciales son:

❖ Las plataformas virtuales que se utilizan para 
la enseñanza digital. 

❖ Expertos en el área de la pedagogía virtual 
para que nos recomienden. 

❖ Influencers específicos del área educativa y de 
las ciencias. 

❖ Ministerio de educación.



VALOR DIFERENCIAL
Le damos la posibilidad de que nuestros clientes hagan lo que 

saben hacer que es impartir conocimientos, y nosotros los 
ayudamos a potenciarse y llevar sus clases al siguiente nivel.
Existe mucha información en internet para elegir, pero tener 
contenido de calidad y asesoramiento sobre alternativas de 
herramientas para utilizar en sus clases, donde alguien te 

escuche y ayude a poner tus ideas en realidad digital le ahorrá
mucho tiempo.

Nuestro staff sumará a estudiantes de la generación z que 
estudien carreras afines al proyecto, para poder llevar el 

material al lenguaje que ellos conocen y necesitan.



1ra FASE

PROYECCIÓN TEMPORAL
2da FASE

Pasados 2 meses, abrir una 
convocatoria y realizar la selección 

para ampliar el staff y así los 
servicios impartidos.

Ambientación y fortalecimiento del 
equipo de trabajo, generando 

protocolos para futuras ampliaciones 
en las siguientes fases.

3ra FASE

Trabajo en el marketing digital para 
llegar a más y nuevos clientes.

4ta FASE

Expansión con nuevos socios en 
diferentes provincias y países, siendo 
la sede central en Salta - Argentina, 
donde se brindará ayuda a todos los 

equipos.

5ta FASE

Realizar trabajos para profesores 
conocidos y así internalizar las 

necesidades de los mismos. Esta fase 
está lista para implementarse. 



FINANCIAMIENTO
En una primera instancia el proyecto tiene un costo financiero 

nulo, y una inversión de tiempo de los integrantes.
Las siguientes instancias, se cubrirán los costos básicos con 

los ingresos de las fases anteriores, y se solicitarán inversores 
cuando la escala del proyecto así lo requiera.



EQUIPO

Hector Fernando 
Ezequiel Suarez

Franco Ezequiel 
Lizárraga

Elena de los Ángeles 
Cazorla

Mariano Ezequiel 
Vazquez

Dafne Antonela 
Guardatti



Conocimientos en técnicas de 
presentaciones de alto impacto.

CAPACIDADES

Conocimiento en herramientas 
para presentaciones digitales 

como Power Point, Prezi, 
Emaze, Cavas, etc.

Somos estudiantes, entonces 
conocemos de primera mano a los 

usuarios del contenido.

Estudiamos ingeniería, y eso nos 
da la capacidad de investigar, 

aprender y luego poder enseñar 
herramientas gratuitas digitales.

Capacidad de ponernos nosotros a 
la altura del Proyecto, y no bajar 

nuestro objetivo intentando ajustar 
el proyecto a nuestra capacidad

actual.

Somos emprendedores, y el 
equipo como tal es la mayor 

fortaleza del proyecto.

Tenemos la flexibilidad para 
reinveintarnos y mantener vigente este 

proyecto.

Conocimiento en edición de 
videos y diseño gráfico.



PROTOTIPO
Si quieres conocer nuestro prototipo 
de como funciona el servicio pueden 
verlo en las imágenes adicionales.

Y si quieres saber como se verían ya 
estas teniendo una muestra en este 

mismo momento, gracias por 
testearlo.



¡MUCHAS
GRACIAS!


