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DESAFIO

;Qué desafio de COVID-19
quieres resolver?




PROBLEMA

En Latinoamérica el 33% de la
poblacibn no tiene acceso a
internet. Ante la necesidad de
reducir el contagio de COVID-19
se requiere mantenerse en
casa, para lo cual la tecnologia y
el internet se ha convertido en
una herramienta fundamental.
Sin embargo, la falta de acceso
a internet lleva a muchas
personas a salir de sus casas.

Plataforma de acceso con
tarifa cero (gratuita incluso sin
plan de datos o wifi) que
integre de manera lite
transacciones e informacion
basica para que las personas
mas vulnerables y sin acceso a
internet no tengan que salir de
Sus casas y asi prevenir mas
contagios. En caso de ser

necesario, el Servicio
contempla convertir las
paginas web de los

clientes/socios a versiones lite.
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SOLUCION

;Cual es tu soluciéon?




Inclusion digital en los tiempos del Covid

Platoforma de acceso
con tarifa cero

Portal Web
Lite

Interfaz Conecta Disponibilidad Segquridad Soporte
Facil, rapida, Las paginas Desde Garantia de Soporte y
eficiente y web lite de cualquier seguridad, asistencia

segura primera dispositivo apoyados con

necesidad de (SmartPhone, los mejores
cada pais PC, laptop, estandares de

Tablet) la industria



Secuencia de Uso

Necesidad de utilizar

44 $ e o ° - H

fpgh Internet servicios Ira necesidad nUccchcr a Link

W ¢ larifacero Bancos, Trdmites y Servicios 1 Sar €l Servicio 'y
1 quedarse en casa

Gubernamentales, etc.

1 e 3 L 5
- Usuario \ Abrir cualquier navegador
Con dispositivo | | en dispositivo

(Smartphone, PC,

le Ch fari
laptop, tablet) . Google Chrome, Safari,

Microsoft Edge, etc.



Conversion de paginas web en version lite

En conjunto con las empresas socios/clientes colaboramos en
equipo para transformar su pagina web en versiones lite:

Formato HTML |
Rapida

Facil de usar -
Segura

Sin imagenes y videos

Principales servicios disponibles
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MERCADO

;Cual es el mercado?



Penetrocion de Internet en Ameérica Latina

Numero de Usuarios en el afio 2018

Sin acceso
a Internet 220

Millones
v

Porque es
Costoso,
de mala calidad,
o con cobertura limitada

Con Internet

Fuente: https://es.statista.com/grafico/13903/cuantos-usuarios-de-internet-hay-en-america-latina/
https://elpais.com/elpais/2018/01/17/planeta_futuro/1516201426_997381.html



https://docs.google.com/spreadsheets/d/1WpEv7okyR4bC5BOvhkzsEEIhqJ2xDrKGaSawEIwp2sA/edit#gid=0
https://es.statista.com/grafico/13903/cuantos-usuarios-de-internet-hay-en-america-latina/
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GENERACION
DE VALOR

;Cual es el modelo de
:\l

W

generacion de valor en
contexto COVID-197?



Propuesta de Valor

Ofreciendo Promoviendo Demostrando

‘#REE

Acceso gratuito No salir de casa Facilidad, ropidez y
funcionalidad.




Propuesta de Valor

Al implementar algunos servicios basicos
de forma digital, gratuita y ademas con una
interfaz amigable e intuitiva podemos
llegar a una cantidad mas elevada de
personas que tenga la necesidad de
acceder a servicios sin salir de su casa de
habitacion.

Se estimula una relacion confiable con la
tecnologia, y para complementar esta
relacion, se da asistencia para utilizar las
herramientas del portal.

HQUEDATACASA

ll
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IMPACTO

;Cual es el impacto medible que genera
mi emprendimiento (beneficios)?




Nuestro Impacto

La cantidad de personas que
necesiten salir por algun tipo
de  transaccibn o  por
busqueda de servicios, se
reducira. En consecuencia,
disminuira la curva de
contagio.

#de
casos

Sin . :
SRR | Cepacidaddelsistemadesalud ...

prOteCCién \

Tiempo transcurrido desde el primer caso



Nuestro Impacto

Una persona menos
en la calle, reduce la
cadena de contagios

De este modo, podremos
representar cOmo evitamos mas
contagios reduciendo la poblacion
en las calles.

'@
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EQUIPO

;Quién esta detras del
proyecto?




o0® 0000 OOONOONS
oooaooo TIXIX Enrique Alberto Gutierrez
:::::::.?:::' México - Guadalajara
A A A A A X X2 X
.:.::'...: Shareni De la Rosa
® :: oo México — Ciudad de México
L R L L X
o0 L R
L R
Elian Méndez :..'0...
Costa Rica - Puntarenas oo s0000
o900 0O0OOOS
L A A A A X X X J
0000 OOOOOOS
P000O0OOOOOOONS
000 OOOOOOS
00000'000
ooooyYyeoee
LA A A A X A X
Camilo Méndez ::““
Colombia - Bogota o Daniel Centurién Gémez
: : - Paraguay - Asuncion
Daniela Méndez 0000
Colombia - Bogota 0o

Cesar David Oriz Miembros Multilocales
olombia - bogola
LATAM



Camilo
Mentor,

Nuestro Equipo -

Cesoar Elion Enrique Shareni Daniel Daniela

Estudiante, Ing  Empresario, Ing. Disefiadora Ing. Analisis de Politéloga
Electrica en Sistemas Industrial sistemas,
Electrénicos Contaduria

Antropodlogo
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CQPQCIDQDES




UN EQUIPO MULTIDISCIPLINAR

~
A G A
ah A d
[

Escaneos demograficos por medio de grupos focales a partir de IAP
(Investigacidon Accion Participativa) de comunidades para identificar
necesidades en sus entornos.

Estrategias para la implementacion de proyectos con sistemas e
infraestructura tecnolégica para el cumplimiento de objetivos
empresariales y respondiendo a temas de responsabilidad social,
sostenibilidad, innovacién social y emprendimiento.

Expertos en disefio de productos digitales especialmente aquellos
gue tiene que ver con impacto social es innovacion.

Expertise en desarrollo de modelos de negocio tecnoldgicos en
diferentes industrias.



ALIADOS



Compaiiias de

Telecomunicaciones
y Servidores

Host Plataforma
web




Bancos

gubernamentales

Entidades de
Salud
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Aliados potenciales ya involucrados
con Cada Dia Cuenta

A o
& - *
L e - ® ©
"N e e o *°

ALIANZA R LA INVERSION OF IMPACTO MEXICO
Tecnologico de Monterrey
Instituto de Emprendimiento o IS MNpussa

movistar
*WIRVSVIRUS ) \3BID

£z=. DER HACKATHON DER BUNDESREGIERUNG




09

COSTOS VS
INGRESOS

Autosostenible



Estructura financiera y
sostenibilidod del negocio

=

Ingresos

Socios/clientes: cobro por
implementacion de Web’s lite
y mensualidad por presencia

en plataforma
Aliados: financiaciéon del
proyecto

5

Costos

Costos principales:
infraestructura TICs, tarifa
cero (depende de
negociacidon con empresas de
telecomunicaciones), recurso
humano, marketing
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VALOR
DIFERENCIAL

¢Cual es tu valor diferencial?,
que te destaca de las demas
soluciones.

ol
ol



VALOR DIFERENCIAL

Acercar a la digitalizacion de servicios
basicos, reuniendo en una sola
plataforma varios entes (bancos,
servicios basicos, servicios de
telecomunicaciones, tramites).

Proceso de transformacion de Paginas
Web a versiones Lite dentro de una
misma plataforma, segun la necesidad
de cada pais o territorio.

Esta plataforma no necesitara conexién
a redes Wifi o uso de datos moviles por
medio del Tasa Cero (Zero-rating).

Modelo autosostenible
financieramente




GRACIAS!

CREDITS: This presentation template was created
by Slidesgo, including icons by Flaticon, and
infographics & images by Freepik.



http://bit.ly/2Tynxth
http://bit.ly/2TyoMsr
http://bit.ly/2TtBDfr

